
Презентации.

Попробуем предугадать, 

как наше слово отзовется
ДМИТРИЙ ПЕТУНИН



Подготовить 
презентацию

Подготовить 
себя

Выступить
Ответить на 

вопросы

Цель



Цель презентации -

действие



Задача презентера -

максимально эффективно 

убедить участников выполнить 

необходимое действие



Целевая аудитория

Кто

Сколько

Предметная область и уровень экспертизы

«За»

«Против» 

Ключевые лица

Помощники



Форма и стиль презентации

 Презентация со слайдами

 Демонстрация

 Презентация с предметом

 Тренинг

 Выполнение «действия»



Готовим слайды



Правило С3 (ТриС)

 Скажите то, что планируете рассказать

 Скажите это 

 Скажите то, что вы только что рассказали



Тарантино – в топку!

Расскажите им сказку



Хорошая презентация

 Подчеркивает доводы «За»

 Разбивает доводы «Против»  



Не называй имя его 



Рациональные аргументы –

почему надо делать «действие»



Эмоциональные аргументы -

что заставит сделать 

«действие»



Правило 10(15) минут



Готовим выступление



Успех презентации в первых 3-х минутах 

и ...

 Приветствие

 Интерес аудитории

 Отношение с аудиторией

 Представление себя и компании

 Тема выступления

 Регламент



... последних 3-х минутах

 Итоги

 Благодарность аудитории

 Призыв к действию



Нет ничего более 

отрезвляющего, чем 

видеозапись

Просмотр собственного выступления улучшает его в 2 раза



Откуда я знаю, что хочу сказать, 

пока не произнесу это вслух?



Первые и последние 

5 минут - наизусть



Расскажите им то, 

что они хотят слышать 



Лучшая импровизация –

заранее подготовленная



Основа победы - разведка

 Посетите аудиторию

 Проведите репетицию в этой аудитории 

 Проверьте работоспособность оборудования

 Проверьте освещение и вентиляцию

 Проиграйте слайды на проекторе в режиме 

презентации

 Подойдите на презентацию за 15-30 минут



Готов - пошел



Заразить других может 

только «заразный»



Выспавшийся учитель – лучше, 

чем хорошо подготовленный



Расслабься и получай 

удовольствие

 Разговоритесь

 Не делайте судорожной подготовки перед 

выступлением

 Снимите волнение

 Не начинайте сразу



Снижаем волнение

Дыхательные упражнения

Физическая встряска

Заводящий жест

Заводящая фраза

Смотрим на тех, кто нас поддерживает 

(не залипаем) 

Изменяем значимость аудитории



Весь вечер на арене ...



Основы Кама-Сутры
Поза оратора



Не суетись перед клиентом
Передвижения



Распальцовки
Жесты



Хочешь выразить эмоцию –

нарисуй ее на лице



Сделай паузу – скушай ...



Эти глаза н[ea]против



Депутаты, не спать!



Позвольте спросить?



Контроль за аудиторией

Контроль темы вопросов

Не отклоняйтесь от темы (очень краткий ответ, не 
отвечайте)

Не нужно деталей

Контроль времени и количества вопросов
Не общайтесь с одним человеком

 КиЯ

Контроль формы вопросов
 В ходе презентации, спец время, индивидуально

С места, записать

Инициирование вопросов

Контроль очередности вопросов

Вы не ученик 

- отличник



Прежде чем отвечать, ПОДОЖДИТЕ

 Произнося вопрос, человек сам на него ответит

 Ключ к ответу в том, как сформулирован вопрос

 Кто-то другой может ответить за вас

 Первый вопрос часто не вопрос, а почва для 

следующего

 Вежливо дать человеку высказаться 



Пять шагов при ответе

1. Выскажите отношение к вопросу или 

поблагодарите

2. Повторите вопрос

3. КиЯ

4. Используйте контекст

5. Продолжайте контроль за аудиторией

Отвечая на вопрос слушателя,
Вы отвечаете всей аудитории

Рефрейминг



Ничего личного 

– только бизнес



Повторение – мать учения

 Что такое презентация?

 Готовим слайды

 Готовим выступление

 Готовим себя

 Готов - пошел

 Выступление

Поза / передвижения

Жесты / визуальные традиции

Взгляд / мимика

Голос / паузы



Дополнения


