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www.prpartner.ru 

Инна Алексеева 
• 15 лет в PR, маркетинге, рекламе 

• 500 тренингов по PR, медиатренингов 

• Победитель 2014г. в номинации 

«Безупречная репутация» Ernst&Young 

• 1 место среди руководителей агентств 

(«Профиль», 2012) 

• топ-10 «Самые влиятельные женщины-

предприниматели» (Moscow Times, 2012) 

• PR Partner: 20 место в рейтинге 

коммуникационных агентств России (РИА 

Новости, 2014) www.prpartner.ru 



www.prpartner.ru 

Медиатренинг = это?  

 

Обучение топ-менеджеров 

Эффективному общению со СМИ 

 

Хотя выгоды получают не только  

они…  

 

почему? 
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www.prpartner.ru 

PR = эффективные, выгодные для 

бизнеса бесплатные (!) 

коммуникации  

• СМИ 

• партнёрами, 

• чиновниками, 

• инвесторами 

• Сотрудниками и их семьями и 

• … Клиентами (?) 
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www.prpartner.ru 

PR = не только работа со СМИ, но…  

Media relations = самый вкусный кусок  5 



www.prpartner.ru 

PR = не реклама,  

СМИ берут ваши материалы, потому  

что они интересны их ЦА 
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www.prpartner.ru 

Почему медиатренинги?  
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www.prpartner.ru 

Специально для агентств и  

пиарщиков-фрилансеров 

 

25 000 руб. = минимальные 

инвестиции в обучение сегодня 

100 000 руб. = минимальная 

стоимость качественного 

медиатренинга в Москве 

400 000 руб. = если один тренинг в 

неделю 

800 000 руб. = если два в неделю 
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www.prpartner.ru 

Немного о медиатренингах почти  

бесплатно здесь 
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www.prpartner.ru 

Почему медиатренинги и топ-

менеджеры? 
 

• Лицо компании 

• Запросто запомнить, эмоции  

• Легче попасть в СМИ (интервью, 

колонки, комментарии, линии 

консультирования) 

• Больше места на полосе (фото) 
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www.prpartner.ru 

Какие бизнес-задачи можно решать с  

помощью PR? 

 

• Поиск Ваших Клиентов 

• Найм правильных сотрудников 

• Поиск подрядчиков 

• Поиск инвесторов 

и другие!  
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www.prpartner.ru 

Поиск подрядчика 

 

 

Forbes 
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www.prpartner.ru 

Цитата 
 

«Год назад Салихов и Сарайкин задумались 

о собственном автопарке. Сейчас 

у компании 25 иномарок, приобретенных в 

лизинг, — они поделены между Москвой и 

Сибирью. До конца года к ним добавится 

еще 40–60 машин».  
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www.prpartner.ru 

Поиск франчайзи 

 

«Эксперт» 
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www.prpartner.ru 

Цитата 
 

«Требование к партнерам — не более 30% 

заемного капитала и клятва делать продукт 

хорошо. Покупка франшизы стоит 350 тыс. 

рублей. Далее отчисления: 3,5% с оборота в 

первый год и 5% со второго года. … Но к 

2020году Овчинников ставит амбициозный 

план: сеть должна насчитывать ровно 1000 

точек». 
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www.prpartner.ru 

Поиск Клиентов 

 

Gazeta.ru  
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www.prpartner.ru 

Цитата 

«Наш сервис позволяет клиенту оплатить 

часть стоимости билета (от 1800 рублей), 

после чего OneTwoTrip зарезервирует для 

пассажира место в самолете и зафиксирует 

стоимость с гарантией 100%. 

Путешественник должен в течение 

определенного периода (90, 60 или 30 дней) 

решить, летит ли он, и доплатить оставшуюся 

разницу по фиксированной цене». 
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www.prpartner.ru 

Поиск правильных сотрудников 

«Секрет Фирмы»  
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www.prpartner.ru 

Цитата 

«Уровень зарплат… чуть ниже медианы, 

и это осознанная политика — "лояльность не 

покупается деньгами". Доходы складываются 

из постоянной части и переменной. 

У офисного персонала переменная 

составляет 30%, у остальных — 50%. 

Невыполнение целей является поводом для 

расставания. Много увольнений (до 40%) 

происходит по инициативе компании: не все 

выдерживают интенсивность работы». 
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www.prpartner.ru 

Перед медиатренингом 

 

• SWOT, аудит топ-менеджера 

• Анализ пресс-кита 

(inna@prpartner.ru, отправлю 

примеры!) 

• Анализ предыдущего обучения 

(видео? Тексты?) 

• PR-план, выбор СМИ, коуча, 

договоры 
20 



www.prpartner.ru 

Правильный топ-менеджер? 
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www.prpartner.ru 

Пресс-кит 
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www.prpartner.ru 

брошюра для журналистов,  

с которой начинается  

знакомство со СМИ. 

 

Структура: 

• обращение к журналистам 

• о компании 

• (!) перечень тем 

• био и фото руководства 

• контакты PR 

Пресс-кит 
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www.prpartner.ru 

Самые эффективные инструменты  

для продаж (продаж чего угодно) в  

СМИ 

• Интервью 

• История успеха 

• Линия консультирования 

• Конкурсы  
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www.prpartner.ru 

Медиатренинг 

 

• 1-4 спикера = 4-6 часов 

• Журналисты + тренеры + психолог 

+ юрист (опиционально) 

• Упражнения (обмен ролями, 

стрессовое интервью, storytelling и 

пр.) 
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www.prpartner.ru 

Упражнения (5 из 35) 

 

• Обмен ролями 

• Стрессовое интервью (запись на 

камеру и разбор) 

• Storytelling (нужны кубики) 

• Работа с негативом («И это 

хорошо, потому что…» (нужны 

кубики) 

• Самопрезентация (нужны часы) 
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www.prpartner.ru 

Кубики историй 
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www.prpartner.ru 

Самопрезентация 

 

• 1 минута 

• 3 минуты 

 

Разбуди ночью, расскажу! 
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www.prpartner.ru 

Только для участников  данного 

вебинара! 

Всего три места! 

 

- 10% на участие в тренинге 24.04 

Пишите мне сегодня до 20.00 

И указывайте пароль Новосибирск 

inna@prpartner.ru 

 

+ пакет из 10 вебинаров на темы PR, 

маркетинга, рекламы бесплатно 
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БОЛЬШОЕ спасибо!  
 

 

Инна Алексеева 

PR-агентство PR Partner 

www.prpartner.ru 
 

Мои прямые контакты 

+79261189422  

inna@prpartner.ru 

BusinessPR 
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